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Được xây dựng nhằm hỗ trợ chuyển giao và thương mại hóa các

sản phẩm khoa học và công nghệ trong Đại học Huế.
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Nội dung và mô hình chương trình có sự tham khảo và tư vấn từ các đơn vị sau:

- Nanyang Technological University, Singapore

- Michigan Technological University, USA

- Chương trình Lab2Market của Trường Đại học Bách khoa Hà Nội

- Các tư vấn chuyên gia của dự án Vietnamese – European Knowledge and Technology Transfer Education Consortium (VETEC)

thuộc Chương trình Erasmus+ Key Action 2 (Hợp phần Nâng cao Năng lực giáo dục đại học) do Liên minh Châu Âu tài trợ



Chương trình được thiết kế cho:

1. Các nhóm nghiên cứu, sinh viên trong Đại học Huế và các doanh

nghiệp hợp tác nghiên cứu với Đại học Huế đã có sản phẩm, ưu tiên

các sản phẩm đã được đăng ký bảo hộ

2. Thuộc mọi lĩnh vực nghiên cứu trong Đại học Huế.

I. ĐỐI TƯỢNG ĐẦU VÀO
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Chương trình tuyển sinh từ:

- Các sản phẩm KH&CN sẵn sàng chuyển giao thuộc các đề tài KH&CN cấp ĐHH và cấp Bộ do

ĐHH chủ trì trong các năm từ 2016 đến 2023.

- Sản phẩm KH&CN của các đề tài cấp cơ sở trong ĐHH từ năm 2016 – 2023.



II. MÔ HÌNH ƯƠM TẠO

TUYỂN CHỌN

Lựa chọn các dự án

tiềm năng nhất

Từ sản phẩm của các đề tài

KHCN các cấp trong 5 năm trở lại

của Giảng viên, nghiên cứu viên, 

sinh viên trong Đại học Huế và 

các doanh nghiệp hợp tác nghiên 

cứu với Đại học Huế

ƯƠM TẠO: 

ĐÀO TẠO, HUẤN LUYỆN, CỐ VẤN, TƯ VẤN, KẾT NỐI, …

KICK-OFF VÀ TUYỂN CHỌN
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Phase I
Đánh giá và Định giá

Stage 1. Tuyên bố giá trị

- Các yếu tố khác biệt có thể nhận biết

- Lợi thế cạnh có thể xác định được

- Cơ hội thị trường có thể nắm bắt

Stage 2. Lợi thế cạnh tranh

- Có phải là một sản phẩm độc quyền?

- Các ưu thế công nghệ có mang lại lợi thế cạnh

tranh?

- Nếu không phải, lợi thế cạnh tranh được thiết

lập như thế nào?

Stage 3. Cơ hội thị trường

- Sản phẩm được kiểm chứng phù hợp thị trường

- Xác định các rào cản đối với việc gia nhập thị

trường.

- Các rủi ro về công nghệ có thể giải quyết?

- Thị trường đủ lớn để đầu tư hạ tầng?

Phase II

Thực thi

Stage 4. Chiến lược thương mại hóa

- Các mốc thời gian trước khi bắt đầu thương

mại hóa và hạn chế rủi ro kinh doanh

- Gọi vốn đầu tư và tài trợ ban đầu

- Phương án phát triển đội ngũ

Stage 5. Bảo hộ quyền sở hữu

- Thu thập các hồ sơ cần thiết

- Đánh giá chi tiết

- Nộp đơn đăng ký

- Các chiến lược thay thế khi chưa được bảo

hộ

Stage 6. Triển khai thương mại hóa

- Các mốc thời gian cho quá trình thương mại

hóa và hạn chế rủi ro kinh doanh

- Gọi vốn đầu tư

Doanh thu từ 

quyền bảo hộ

- Đàm phán các điều khoản cấp

phép

- Xây dựng các mối quan hệ đối

tác chiến lược

- Các cột mốc tiếp theo

SAU ƯƠM TẠO

Mở rộng
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Stage 1:

1-3 tuần

Stage 2:

2-6 tuần

Stage 3:

2-6 tuần

Stage 4:

3-12 tháng
Stage 5:

12 - 36 tháng

Stage 6:

12 - 36 tháng

Stage 7:

tiếp tục

Stage 1. 

Tuyên bố giá trị

A. Các yếu tố khác biệt

có thể nhận biết?

B. Lợi thế cạnh có thể

xác định được?

C. Cơ hội thị trường có

thể nắm bắt?

Stage 2. 

Lợi thế cạnh tranh

A. Có phải là một sản phẩm

độc quyền?

B. Các ưu thế công nghệ có

mang lại lợi thế cạnh tranh?

C. Nếu không, lợi thế cạnh

tranh được thiết lập như thế

nào?

Stage 3. 

Cơ hội thị trường

A. Sản phẩm được kiểm

chứng phù hợp thị trường

B. Xác định các rào cản đối

với việc gia nhập thị trường.

C. Các rủi ro về công nghệ

có thể giải quyết?

D. Thị trường đủ lớn để đầu

tư hạ tầng?

Yes Yes

No No No

Bước tiếp theo

Làm việc với trưởng dự

án để xác định A và B

Tiếp tục hoàn thiện

nghiên cứu

Tiến hành nghiên cứu

thị trường để xác định C

Bước tiếp theo

Tiếp tục nghiên cứu hướng

tới những sản phẩm có thể

mang lại bảo hộ độc quyền

và sự khác biệt thương mại

bằng các công cụ thích hợp

Bước tiếp theo

Tiếp tục nghiên cứu hướng 

tới tăng cường giá trị/lợi thế 

cạnh tranh hoặc vượt qua 

rủi ro công nghệ. 

Tiếp tục phân tích phân 

khúc thị trường để vượt qua 

các rào cản gia nhập

Stage 4. Chiến lược

thương mại hóa

- Các mốc thời gian

trước khi bắt đầu thương

mại hóa và hạn chế rủi

ro kinh doanh

- Gọi vốn đầu tư và tài

trợ ban đầu

- Phương án phát triển

đội ngũ

Stage 5. 

Bảo hộ quyền sở hữu

- Thu thập các hồ sơ, minh

chứng cần thiết

- Đánh giá chi tiết

- Nộp đơn đăng ký

- Các chiến lược thay thế 

khi chưa được bảo hộ

Stage 6. Triển khai 

thương mại hóa

- Các mốc thời gian cho 

quá trình thương mại hóa 

và hạn chế rủi ro kinh 

doanh

- Gọi vốn đầu tư để tiếp

tục quá trình thương mại

hóa và giảm thiểu rủi ro

Phát triển mô hình kinh doanh

Xây dựng bài thuyết trình gọi vốn

và tiến hành gọi vốn vòng sớm

Liên hệ với các đối tác tiềm năng, 

người dung cuối và khách hang

Xác định các chiến lược độc

quyền thích hợp

Kết nối đội nhóm với tổ chức cấp

vốn

Yes

ĐÁNH GIÁ, ĐỊNH GIÁ THỰC THI

Stage 7. 

Doanh thu từ 

quyền bảo hộ

- Đàm phán các điều

khoản cấp phép

- Xây dựng các mối quan

hệ đối tác chiến lược

- Các cột mốc tiếp theo

Định hình tài sản sở hữu trí tuệ

và quyền chuyển giao

Hỗ trợ thông qua các giải 

pháp bảo hộ độc quyền như

bản quyền, nhãn hiệu, bằng 

đăng ký sáng chế và các 

hình thức khác theo từng

trường hợp cụ thể.

Triển khai 

kế hoạch kinh doanh

- Phát triển mô hình kinh doanh

- Đàm phán các điều khoản để

thương mại hóa sản phẩm hoặc

bán bản quyền.

Tiếp nhận doanh thu từ bản

quyền và theo dõi quá trình

phát triển
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Kick-off, tuyển chọn

1 tháng

Đánh giá, định giá

5 tuần
Thực thi

4 tháng

Thúc đẩy

6 tháng

Sau ươm tạo

Nhiều năm

- Tuyển chọn 8 - 10 nhóm dự án*

- Hoàn thiện hồ sơ các nhóm

- Ký hợp đồng, thỏa thuận liên quan

Sử dụng bộ công cụ Technology

Readiness Level (TRL) và Investment

Readiness Level (IRL) để đánh giá tuyển

chọn đầu vào và đo lương sự tiến bộ tại

đầu ra chương trình

- BC1: Nền tảng về sở hữu trí tuệ và các 

phương thức chuyển giao, thương mại hóa 

công nghệ

- BC 2: Thẩm định và Định giá tài sản SHTT

- BC 3: Các mô hình kinh doanh dựa trên tài

sản trí tuệ, quy định thực tiễn về góp vốn

bằng công nghệ và tài sản trí tuệ

- BC 4: Thiết kế tuyên bố giá trị, chân dung 

khách hàng và thị trường

- Các phiên chuyên gia tư vấn

- BC 5: Design Thinking

- BC 6: Mô hình kinh doanh và Biz Model 

Canvas

- BC 7: Quản trị tài chính

- BC 8: Quản trị marketing

- BC 9: Nghệ thuật đàm phán

- BC 10: Hồ sơ và kỹ năng gọi vốn đầu tư

- Cố vấn, tư vấn cho từng nhóm dự án

- Demo Days

Các dự án
hoàn thành

Stage 1, 2 & 3

- Cung cấp dịch vụ

- Thành lập doanh nghiệp

- Hỗ trợ đăng ký bảo hộ

- Mentoring tiếp tục

- Hỗ trợ xúc tiến thương mại

Tiếp tục theo dõi, hỗ trợ và

đồng hành

stage 1, stage 2, stage 3 stage 4, stage 5, stage 6 stage 5, stage 6 stage 5, stage 6, stage 7

8 - 10 nhóm dự án

* Các nhóm dự án được tuyển chọn từ các sản phẩm KHCN sẵn sàng chuyển giao thuộc các đề tài KHCN cấp ĐHH và cấp Bộ do ĐHH chủ trì từ 2016 đến 2023

* Các sản phẩm KHCN thuộc các đề tài cấp cơ sở các năm từ 2016 đến 2023
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PGS.TS. Nguyễn Quang Linh

Nguyên Giám đốc Đại học Huế

PGS.TS. Lê Anh Phương

Giám đốc Đại học Huế

Dr. Tony NGUYEN

joyTu.be (smart video SaaS), 

Singapore

ThS. Huỳnh Kim Tước

Nguyên Giám đốc Saigon 

Innovation Hub

PGS.TS. Đoàn Đức Lương

Hiệu trưởng

Trường ĐH Luật, Đại học Huế

PGS.TS. Trần Văn Nam

Trưởng khoa Luật

Trường Đại học Kinh tế Quốc dânKazuyoshi Aoki

President

Canvas Gate Inc, USA

TS. Nguyễn Trung Dũng

Tổng giám đốc

BK Holdings

TS. Trần Sĩ Chương

CEO 

James Riedel Associates Inc., USA

MBA. Tran Duy Khiem

Country Manager

Expara
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PGS.TS. Nguyễn Quang Linh

Nguyên Giám đốc Đại học Huế

ThS. Huỳnh Kim Tước

CEO Saigon Innovation Hub

PGS.TS. Đoàn Đức Lương

Hiệu trưởng Trường ĐH Luật, ĐH Huế

Kazuyoshi Aoki

President Canvas Gate Inc, USA

Nathan Ho Nhat

Incotant Advisory Group, USA

TS. Nguyễn Trung Dũng

CEO BK Holdings

MBA. Tran Duy Khiem

Country Manager, Expara

Jen Vu Huong

BK Holdings 

ThS. Thạch Lê Anh

Vietnam Silicon Valley

Phạm Tuấn Hiệp

Giám đốc ươm tạo BK Holdings 

PGS.TS. Lê Thị Thu Hà

Director Fiis, FTU

Hoàng Duy Khang

CPO Gearment

TS. Nguyễn Hữu Xuyên

Phó Viện trưởng NIPTEX

PGS.TS. Trần Văn Nam

Trường Đại học Kinh tế Quốc dân

TSKH. Dương Tuấn Anh

Chủ tịch Hiệp hội Doanh nghiệp 

Thừa Thiên Huế

PGS.TS. Phạm Khắc Liệu

Quyền Trưởng Ban KHCN&QHQT, 

Đại học Huế

TS. Phan Khoa Cương

Trường ĐH Kinh tế, Đại học Huế

Trần Trí Dũng

Swiss EP



CỐ VẤN CHUYÊN MÔN

PGS.TS. Nguyễn Quang Linh

Nông nghiệp
GS. Trần Đăng Hòa

Nông nghiệp

GS.TS. Lê Đình Phùng

Nông nghiệp

TS. Hoàng Bảo Hùng

Công nghệ thông tin

GS.TS. Nguyễn Hoàng Lộc

Công nghệ sinh học

PGS.TS. Nguyễn Văn Toản

Nông nghiệp

TS. Lê Văn Tường Lân

Công nghệ thông tin

GS.TS. Nguyễn Thị Hoài

Y Dược

GS. Hoàng Thị Thái Hòa

Nông nghiệp

TS. Nguyễn Văn Trung

Công nghệ thông tin

PGS.TS. Nguyễn Ngọc Phước

Nông nghiệp

PGS.TS. Trương T.

Bích Phượng

Công nghệ sinh thọc

TS. Bùi Quang Vũ

Khoa học dữ liệu
TS. Nguyễn Quang Lịch

Khoa học dữ liệu

TS. Trần Văn Giang

Công nghệ sinh thọc

GS.TS. Trần Hữu Dàng

Y Dược

TS. Trương Quý Tùng

Khoa học Môi trường

PGS.TS. Lê Anh Phương

Công nghệ thông tin

TS. Lê Văn Tuấn

Khoa học Môi trường
PGS.TS. Phạm Khăc Liệu

Khoa học Môi trường

PGS.TS. Nguyễn Thị Ái Nhung

Hóa sinh, Dược chất

PGS.TS. Phan Thanh Hoàn

Kinh tế
PGS.TS. Bùi Đức Tính

Kinh tế

PGS.TS. Nguyễn Thị Kim Thoa

Khoa học Giáo dục

PGS.TS. Nguyễn Thanh Hùng

Khoa học Giáo dục
TS. Đỗ Xuân Phú

Nghệ thuật
PGS.TS. Trần Hữu Tuấn

Du lịch

TS. Phan Lê Chung

Nghệ thuật
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Sở Kế hoạch và Đầu tư

Tỉnh Thừa Thiên Huế

Sở Khoa học và Công nghệ

Tỉnh Thừa Thiên Huế

Quỹ Khởi nghiệp sáng tạo

Tỉnh Thừa Thiên Huế

Quỹ Đầu tư và Phát triển

Tỉnh Thừa Thiên Huế

Hiệp hội Doanh nghiệp

Tỉnh Thừa Thiên Huế

Hiệp hội Du lịch

Tỉnh Thừa Thiên Huế



Các nhóm nghiên cứu tham gia chương trình:

1. Nắm bắt được các kiến thức về sở hữu trí tuệ, chuyển giao, thương mại hóa khoa học và công nghệ.

2. Nắm bắt được các kiến thức và kỹ năng cơ bản về đổi mới sáng tạo và xây dựng doanh nghiệp khởi

nghiệp.

3. Hoàn thiện được công nghệ đáp ứng nhu cầu của thị trường.

4. Lựa chọn được mô hình chuyển giao hoặc thương mại hóa:

- Chuyển giao quyền sở hữu trí tuệ: độc quyền hoặc không độc quyền

- Góp vốn (bằng tài sản trí tuệ) vào doanh nghiệp

- Thành lập doanh nghiệp mới để sản xuất và thương mại hóa

5. Có 08 dự án nhận được đầu tư để sản xuất và thương mại hóa hoặc góp vốn bằng tài sản trí tuệ vào

doanh nghiệp bên ngoài.

V. MỤC TIÊU ĐẦU RA
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TRÂN TRỌNG CẢM ƠN

Synergy for Excellence


